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Grazie per la vostra richiesta!

Dal 2001 Alligator.it collabora con oltre 400 aziende, permettendo loro 
di diventare sempre più competitive nel mercato globale attraverso la 
comunicazione digitale.

Con questo bagaglio di esperienza e professionalità, siamo pronti ad 

Non vediamo l'ora di iniziare!

ovvero avvalersi di professionisti specializzati, formati 
ed accreditati presso Google, capaci di gestire nel 
modo migliore qualsiasi tipo di campagna di Web 
Marketing e Web Advertising.
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Alligator.it Srl

Da oltre 25 anni aiutiamo aziende, professionisti e brand a trasformare i 
propri obiettivi in progetti digitali concreti e orientati ai risultati.

Crediamo che una strategia di marketing efficace non nasca dall'utilizzo di un 
singolo strumento, ma dall'integrazione di competenze, dati, creatività e 
tecnologia. Per questo sviluppiamo progetti che uniscono comunicazione, 
web marketing e analisi delle performance, costruendo percorsi di crescita 
personalizzati e misurabili.

Affianchiamo i nostri clienti nella progettazione e nella gestione di siti web, 
e-commerce, strategie SEO, campagne Google Ads, social media marketing e 
attività di comunicazione digitale, con un approccio basato sull'ascolto, sulla 
conoscenza del mercato e sul raggiungimento di obiettivi concreti.

Siamo Google Premier Partner, il più alto livello di certificazione riconosciuto 
da Google e riservato a una ristretta selezione di agenzie che si distinguono 
per competenze, qualità nella gestione delle campagne e risultati ottenuti per 
i propri clienti. Questo riconoscimento ci consente di operare secondo le 
migliori pratiche del settore, con un aggiornamento continuo sulle evoluzioni 
delle piattaforme pubblicitarie e delle strategie digitali.

Ogni progetto viene seguito da un team multidisciplinare composto da 
specialisti in comunicazione, sviluppo web, SEO, advertising e digital 
marketing, con l'obiettivo di creare strategie integrate capaci di generare 
visibilità, acquisire nuovi clienti e favorire una crescita sostenibile nel tempo.

Per il Gruppo Bartoli metteremo a disposizione questa esperienza per 
sviluppare un piano di marketing digitale coordinato, finalizzato a rafforzare 
la notorietà delle farmacie, valorizzarne i servizi e incrementare il traffico 
verso i punti vendita attraverso attività misurabili e orientate ai risultati.



QUESTI
SIAMO 
NOI
OLTRE 25 ANNI DI ESPERIENZA

GOOGLE PREMIER PARTNER

OLTRE 400 PROGETTI WEB REALIZZATI

STRATEGIE SEO, GOOGLE ADS E SOCIAL 
MEDIA ORIENTATE AI RISULTATI

APPROCCIO BASATO SU DATI, 
ANALISI E PERFORMANCE



La presenza digitale di una realtà oggi non si misura più 
esclusivamente dalla qualità del proprio sito web o dalla presenza sui 
social network, ma dalla capacità di costruire una comunicazione 
coordinata, costante e orientata ai risultati.

L'obiettivo della presente proposta è definire una strategia di 
marketing digitale integrata che consenta di aumentare la notorietà 
del brand, rafforzare il rapporto con il pubblico locale e trasformare la 
visibilità online in un concreto incremento di contatti e accessi ai 
punti vendita.

Per raggiungere questo risultato è necessario intervenire su più 
canali in modo coordinato: la comunicazione organica sui social 
media, le campagne pubblicitarie a pagamento, la presenza nelle 
ricerche locali di Google e il supporto alle attività di lancio di nuovi 
servizi o nuove sedi. Ogni attività proposta è pensata per lavorare in 
sinergia con le altre, massimizzando l'efficacia dell'investimento e 
garantendo una presenza costante, professionale e riconoscibile.

La strategia illustrata nelle pagine seguenti è stata sviluppata con 
l'obiettivo di creare un ecosistema digitale capace di generare 
maggiore visibilità, rafforzare la fiducia degli utenti e favorire un 
aumento del traffico verso le farmacie del Gruppo Bartoli, attraverso 
azioni misurabili e continuamente ottimizzate.

Descrizione dell’offerta



Obiettivo della strategia
L'obiettivo del presente progetto è supportare il Gruppo Bartoli nello sviluppo di 
una presenza digitale più efficace e strutturata, capace di rafforzare la notorietà 
delle farmacie sul territorio e di trasformare la visibilità online in un incremento 
concreto del traffico nei punti vendita.

La strategia proposta è stata progettata per integrare i principali canali di 
comunicazione digitale in un unico ecosistema coordinato, in cui ogni attività 
contribuisce al raggiungimento di obiettivi comuni di crescita, fidelizzazione e 
acquisizione di nuovi clienti.

In particolare, il piano strategico si concentra su quattro aree di intervento:

• Consolidamento della presenza sui social media, attraverso una 
comunicazione costante, professionale e coerente con l'identità del Gruppo.

• Incremento della copertura dei contenuti mediante campagne 
sponsorizzate mirate, in grado di raggiungere un pubblico più ampio e 
altamente profilato.

• Rafforzamento della visibilità locale su Google, per intercettare gli utenti nel 
momento in cui cercano una farmacia o uno specifico servizio sul territorio.

• Supporto alle nuove aperture e al lancio di servizi, attraverso attività di 
comunicazione e promozione dedicate, finalizzate a generare notorietà e 
affluenza fin dalle prime fasi.

L'approccio proposto non si limita alla gestione dei singoli strumenti digitali, ma 
mira a costruire una strategia integrata, misurabile e orientata ai risultati, capace 
di accompagnare nel tempo la crescita del Gruppo Bartoli e delle sue farmacie.



Campagne Meta Ads 
Amplificare la visibilità dei contenuti e raggiungere nuovi clienti
La pubblicazione organica sui social network rappresenta oggi un importante 
strumento di comunicazione, ma da sola non è più sufficiente a garantire una 
copertura significativa del pubblico. Gli algoritmi di Facebook e Instagram mostrano 
infatti i contenuti solo a una piccola parte dei follower, limitando la capacità di 
raggiungere nuovi utenti e di promuovere efficacemente servizi ed eventi. Per 
questo motivo è fondamentale affiancare alla comunicazione organica una strategia 
di Meta Ads, capace di aumentare la visibilità dei contenuti e intercettare il pubblico 
realmente interessato all'interno dell'area geografica di riferimento di ciascuna 
farmacia.

Le campagne potranno essere dedicate a

• eventi e iniziative;
• giornate dedicate alla prevenzione;
• lancio di nuovi servizi;
• inaugurazioni e nuove aperture;
• promozioni strategiche;
• campagne di branding e notorietà.

Ogni campagna verrà geolocalizzata sulle aree di competenza delle singole 
farmacie, con l'obiettivo di massimizzare la copertura del pubblico locale e favorire 
un incremento dell'affluenza nei punti vendita.



Budget pubblicitario consigliato

Per ottenere risultati significativi si consiglia un investimento minimo di € 5,00 al giorno 
per ciascuna farmacia e per ogni iniziativa oggetto di promozione. Il budget 
pubblicitario sarà interamente gestito tramite gli account del cliente e potrà essere 
modulato in funzione degli obiettivi e della durata delle campagne.

Fase preliminare di analisi e configurazione
Prima dell'avvio delle campagne sarà necessario effettuare una verifica tecnica 
dell'infrastruttura Meta già esistente.

L'attività comprenderà:

• verifica della configurazione del Business Manager Meta;
• controllo degli account pubblicitari esistenti;
• verifica di Pixel, cataloghi prodotti, domini, metodi di pagamento e autorizzazioni;
• eventuale configurazione ex novo del Business Manager e degli account pubblicitari 

qualora non siano presenti o risultino configurati in modo non corretto.

Le attività di configurazione iniziale saranno oggetto di un preventivo dedicato, che 
verrà definito a seguito della verifica dello stato attuale degli account. Questo 
consentirà di quantificare con precisione l'impegno richiesto ed evitare l'inserimento di 
costi non necessari.

Gestione continuativa delle campagne
Una volta completata la fase di setup, l'attività comprenderà:

• pianificazione delle campagne;
• creazione e pubblicazione delle inserzioni;
• monitoraggio costante delle performance;
• ottimizzazione continua sulla base dei risultati ottenuti;
• analisi dei dati per migliorare progressivamente il rendimento degli investimenti 

pubblicitari.



Gestione Social Media 
Costruire una presenza digitale autorevole e continuativa
I social media rappresentano oggi uno dei principali strumenti di relazione tra la 
farmacia e i propri clienti. Una presenza costante, curata e professionale 
permette non solo di comunicare offerte o promozioni, ma soprattutto di 
costruire fiducia, valorizzare la competenza dei farmacisti e rafforzare il legame 
con il territorio. L'obiettivo è sviluppare una comunicazione riconoscibile e 
coerente con l'identità del Gruppo Bartoli, capace di raccontare il valore delle 
singole farmacie, promuovere i servizi offerti e mantenere un dialogo continuo 
con la propria community.

Canali gestiti
La gestione continuativa riguarderà:

• 2 pagine Facebook
• 2 profili Instagram

Attività previste
Per garantire una comunicazione efficace e coordinata verranno svolte le 
seguenti attività:

• pianificazione editoriale sulla base degli argomenti e del calendario condiviso 
con il cliente;

• progettazione dei contenuti in funzione degli obiettivi di comunicazione;
• realizzazione della grafica coordinata;
• copywriting dei contenuti;
• produzione e montaggio dei Reel;
• pubblicazione dei contenuti sui canali social;
• monitoraggio delle performance e ottimizzazione continua del piano 

editoriale.



Analisi dei costi ( Ads e Gestione Social Media) 

SOCIAL STRATEGY per 2 pagine su canali Meta
Social Media Strategy, analisi target e competitors Creazione o ottimizzazione Business 
Manager

 € 1500,00
COSTO ANNUALE

GESTIONE ADS per 2 pagine su canali Meta
Gestione completa della strategia ads sui canali META (instagram + Facebook) per 
aumentare la visibilità del brand, coinvolgere il pubblico e aumentare la percezione del 
brand e le vendite dirette.

 800,00 € /meseCOSTO MENSILE
Totale 12 mesi (1 anno)

9.600,00 €

GESTIONE PIANO EDITORIALE SOCIAL MEDIA
Gestione completa di contenuti organici sui canali META (instagram + Facebook) per 
aumentare la visibilità del brand, coinvolgere il pubblico e generare lead quali�cati e 
aumentare le conversioni.

 800,00 € /meseCOSTO MENSILE
Totale 12 mesi (1 anno)

9.600,00 €



Analisi dei costi creazione contenuti grafici 

Realizzazione di n. 6 grafiche/caroselli al mese
Progettazione e realizzazione di 6 contenuti gra�ci al mese, sviluppati in formato imma-
gine singola o carosello, in funzione degli obiettivi di comunicazione e del piano edito-
riale condiviso.

Ogni contenuto sarà realizzato con una gra�ca coordinata e coerente con l'identità 
visiva del Gruppo Bartoli, privilegiando un approccio chiaro, professionale e orientato al 
coinvolgimento del pubblico. I caroselli saranno strutturati per favorire la fruizione delle 
informazioni e aumentare l'interazione degli utenti, valorizzando servizi, prodotti, 
eventi, giornate dedicate e contenuti di carattere informativo.

COSTO MENSILE

 180,00 € /mese
Totale 12 mesi (1 anno)

2.160,00 €

Realizzazione di n. 2 contenuti grafici dedicati alle giornate 
nazionali e internazionali di interesse
Progettazione e realizzazione di 2 contenuti gra�ci al mese, dedicati alle principali 
giornate nazionali e internazionali coerenti con il settore salute, benessere e prevenzio-
ne (ad esempio Giornata Mondiale del Cuore, Giornata del Diabete, Ottobre Rosa, ecc.).

 60,00 € /grafica



Pacchetto Shooting 3 ore (mezza giornata)
Pacchetto 12 minishooting (2 al mese) Videomaker + montaggio 18 reels (3 al mese)

 600,00 € /mezza giornata
Totale 12 mezze giornate (1 anno)

7200,00 €

Analisi dei costi creazione contenuti video/foto
Servizio video

Il servizio comprende:

ART DIRECTOR
Coordinamento, Allestimento in loco e dettagli, Supervisione

VIDEOMAKER
Produzione video classic o social reels
Produzione, Postproduzione, color correction, mixaggio audio, adattamento formato 
9:16 per stories e reels

VIDEOMAKER 
Montaggio e post produzione reels o video classic
Video Reels/Social 10/20” cad.



Campagne Locali Google Ads
Intercettare il cliente nel momento in cui sta cercando una farmacia

Quando un utente e�ettua una ricerca su Google come "farmacia vicino a me", "farmacia 
aperta" o cerca uno speci�co servizio, sta manifestando un'esigenza immediata e una forte 
intenzione di recarsi in un punto vendita. Le campagne Locali Google Ads consentono di 
posizionare la farmacia tra i primi risultati di ricerca proprio in questi momenti, aumentando 
signi�cativamente le possibilità di trasformare una semplice ricerca online in una visita in 
farmacia. Questa attività risulta particolarmente strategica nelle aree ad elevata concorrenza, 
come la città di Roma, dove distinguersi nei risultati di ricerca rappresenta un importante 
vantaggio competitivo.

Le campagne potranno essere orientate a

• aumentare la visibilità della farmacia nelle ricerche locali su Google e Google Maps;
• intercettare ricerche ad alta intenzione di acquisto, come "farmacia aperta", "farmacia 

vicino a me" o ricerche relative a speci�ci servizi;
• valorizzare gli elementi distintivi della farmacia, come apertura H24, parcheggio, servizi 

specialistici, autoanalisi, tamponi, vaccini, consegna a domicilio e altre caratteristiche 
di�erenzianti;

• promuovere aperture, nuovi servizi e iniziative locali.

Perché a�darsi ad Alligator.it

Perchè siamo una agenzia certi�cata Google Premier Partner 2026, riconoscimento riservato al 3% 
delle agenzie con le migliori performance in Italia.

Questa certi�cazione attesta competenze avanzate nella gestione delle campagne Google Ads, nella de�nizione 
delle strategie di investimento e nell'ottimizzazione continua delle performance.

A�darsi a un Google Premier Partner signi�ca poter contare su:
• competenze certi�cate nella gestione delle campagne Google Ads;
• accesso alle migliori pratiche e agli strumenti più avanzati messi a disposizione da Google;
• ottimizzazione continua delle campagne per massimizzare il ritorno dell'investimento;
• supporto strategico nella piani�cazione delle attività e nell'analisi dei risultati.

L'obiettivo non è semplicemente aumentare la visibilità online, ma trasformare le ricerche degli utenti in visite 
concrete presso le farmacie del Gruppo Bartoli.



Attività preliminari (setup iniziale):

• Creazione dell’account amministrativo Google Ads e collegamento al metodo di 
pagamento (ove necessario).

• Collegamento dell’account Ads con Google Analytics e Google Business Profile.
• Generazione e inserimento degli script di tracciamento eventi e conversioni 

(telefoniche e contatti dal sito ove possibile).
• Consulenza e impostazione del budget giornaliero e della pianificazione 

settimanale/fasce orarie degli annunci.
• Impostazione della geo-localizzazione degli annunci e attivazione delle 

estensioni (località, chiamata, sitelinks, callout, snippet strutturati, immagini, 
modulo lead).

• Impostazione della strategia di offerta in base agli obiettivi di conversione.
• Impostazione delle parole chiave target e delle parole chiave a corrispondenza 

inversa.

Campagne Locali Google Ads



Analisi dei costi Campagne Locali Google Ads

Setup Google Ads
Creazione, impostazione account Gads e con�gurazione tracciamenti conversioni locali.

 600,00 €
COSTO ANNUALE

Gestione Google Ads
Gestione mensile campagne locali e monitoraggio performance.

 200,00 € /mese
COSTO MENSILE

Totale 12 mesi (1 anno)
2.400,00 €



Servizi opzionali/facoltativi



La vetrina digitale della farmacia
Per la maggior parte degli utenti, il primo contatto con una farmacia avviene 
attraverso una ricerca su Google o su Google Maps. Una scheda Google Business 
Profile completa, aggiornata e costantemente curata rappresenta quindi uno 
strumento fondamentale per aumentare la visibilità locale e influenzare la scelta 
del cliente.

Mantenere il profilo aggiornato significa comunicare in modo efficace novità, 
servizi e promozioni, migliorando al tempo stesso il posizionamento nelle ricerche 
locali e offrendo agli utenti informazioni sempre corrette e facilmente accessibili.

Il servizio comprende
Per ciascuna farmacia verranno svolte le seguenti attività:
• aggiornamento dei servizi e delle informazioni della scheda;
• gestione e aggiornamento delle immagini;
• ottimizzazione continua del profilo Google Business Profile;
• monitoraggio delle performance e analisi dei principali indicatori.

Ottimizzazione Google Business Profile

Ottimizzazione Google Business Profile
Gestione mensile campagne locali e monitoraggio performance.

 60,00 € /mese
COSTO MENSILE

Totale 12 mesi (1 anno)
720,00 €



TERMINI E CONDIZIONI

Tutti gli importi vanno intesi Iva esclusa.
Dagli importi sono escluse:

I corrispettivi indicati per la gestione delle campagne 
pubblicitarie si riferiscono esclusivamente alle attività di 
pianificazione, configurazione, monitoraggio e ottimizzazione 
svolte da Alligator.it Srl. Sono pertanto esclusi gli investimenti 
pubblicitari destinati alle piattaforme Google Ads e Meta Ads 
(Facebook e Instagram), che saranno sostenuti direttamente dal 
cliente e definiti in funzione degli obiettivi, del periodo di 
promozione e del budget concordato.

Eventuali costi di traduzione in lingua;

Eventuali acquisti di foto da stock fotografici per i quali sarà 
calcolato l’eventuale rimborso;

Tutti quei servizi non specificati nell'offerta.

Tempi di consegna e pagamenti da definire in fase di definizione 
del contratto.

Foligno 23/07/2026
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